ACTIVATION

In-House Consulting

)

Disponemos de amplia experiencia en ayudar a las grandes empresas a incorporar nuevas capacidades y
conocimiento en marketing digital, programatica y gestion y medicion de su actividad digital.

) Adecuacion del modelo operativo en funcion de las necesidades de cada cliente y sus perfiles internos:
modelo hibrido (implants) o in-house (objetivo self-service).

~

Acompanamos y asesoramos a nuestros clientes durante todo el proceso, hasta conseguir la plena autonomia.

¢cComo?

A\ In-House Strategy:
L] Realizacién del business case, benchmarks de las diferentes tecnologias, apoyo en la seleccién de partnersy en la

negociacion, establecimiento del plan de accion y casos de uso, fases, etc
%’g Set Up:

Tracking strategy, integracion con el resto de plataformas, desarrollo y puesta en marcha de casos de uso, etc
~ Activacion:
(I

V Planteamiento y activacién de campanas, eleccion de canales, targeting y segmentacion, en KPIs, eleccién de formatos,
line up creativo, etc.

Optimizacion & Reporting:

Medicidn, establecimiento de KPI's y métricas clave, apoyo en la operativa, resolucién de incidencias, etc
lf Formacion:

Plan de formacidn, ‘always on’ a todos los niveles

QQ% Rebold Implants:
ot Somos parte del equipo de trabajo de nuestros clientes. Sus objetivos son los nuestros
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